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La planta eléctrica Tejona fue el primer parque edlico instalade en Costa Rica. Tiene una capacidad de 20 M,

suficiente para surtir de energia a mas de 13.000 viviendas.

Vientos energéticos

La costarricense Nordteco apoya con tecnologia
y servicios el desarrollo de proyectos de energia

edlica en América Latina

i Don Quijote mirara hacia el horizonte de
las montanas guanacastecas, en el Pacifico

wi Norte costarricense, se prepararfa para una
dura batalla ante los giganles de metal que blan-
den sus espadas al compas de la brisa. El caba-
llero espanol tendria una dificil batalla ante las
enormes estructuras que sobrepasan los cuaren-
ta metros de altura y que proporcionan electrici-
dad a miles de familias costarricenses mediante
el viento que mueve sus aspas.

Se trata de las torres aerogeneradoras que
desde hace algunos anos son parte del sistema
eléctrico costarricense. Como parte de la bus-
queda de nuevas opciones energeticas, €l esta-
tal Instituto Costarricense de Electricidad (Icg)
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encontrd un enorme potencial en la fuerza del
viento para generar electricidad, especialmente
en los pasos intermontanos de la Cordillera Vol-
canica de Guanacaste.

En Costa Rica, la velocidad e intensidad del
viento es mayor en la época seca (de diciembre a
abril); lapso en que disminuyen considerablemen-
te las lluvias en casi todo el territorio, Durante ese
periodo del ano, la energia eolica es un comple-
mento ideal para la energia hidroeléctrica (basada
en el caudal de los rios y los embalses). Junto a
otras fuentes renovables (geotérmica, solar y bio-
masa), conforma el 93% del sistema total.

El pais cuenta con una capacidad instalada en
operacion de energia edlica de 91 megavatios (Mw)
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y en las préximas semanas
otros 25 mw iniciaran su
operacion comercial. “Al
final de este afo, la capa-
cidad de generacion etlica
instalada en el pais sera de
un 5% de la capacidad total
del Sistema Eléctrico Nacio-
nal (sen)”, explica Gilberto
de la Cruz, director de Pla-
nificacion Eléctrica del Ick.
Ese numero es suficiente
para abaslecer con energia
a unas 80.000 viviendas.

Uno de los empresarios
que observo ese potencial
y supo sacar provecho es
Jan Borchgrevink, quien
fundd la compania Nor-
dteco en 1993. “Nuestra
tarea es proveer bienes y servicios a
desarrolladores de proyectos edlicos,
asi como asesoria en todas las etapas:
desde la evaluacion del sitio hasta el
mantenimiento y operacion del pro-
yecto terminado”, comenta Borchgre-
vink, ceo de Nordteco.

El ejecutivo noruego, con mas de
cuarenta anos de vivir en Costa Rica,
empezo en el negocio del viento cuan-
do trabajaba como asesor comercial
de empresas escandinavas que esta-
ban incursionando en América Cen-
tral. Poco a poco sus contactos con
algunas de las principales firmas del
sector en Dinamarca y Holanda le pro-
porcionaron la experiencia necesaria
para obtener, en 1999, la adjudica-
cién de un contrato con el ICE para la
construccién y operacion del Parque
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Eolico Tejona, en un cerro cercano a
la laguna Arenal, en el Pacifico Nor-
te costarricense. En esta precursora
planta, Nordteco suministro las turbi-
nas, arrendo y opero las instalaciones
y les dio mantenimiento durante cinco
anos. Al cabo de ese plazo, el ICE gje-
cuto la accién de compra y los activos
pasaron a ser de su propiedad. "Tejona
se desarrolld cuando los precios de la
energia edlica empezaron a ser com-
petitivos y se demoslro que el proyec-
to resultaba técnica, economica y am-
bientalmente factible", complementa
De la Cruz.

La compania cuenta con varias re-
presentaciones internacionales de to-
rres, equipos y estaciones meteorolé-
gicas de empresas como NRG Systems,
3Tier y Southwest Windpower (Estados

Unidos), Global Wind Power
y Windbrokers (Holanda),
Carmanah  Technologies
Corporation y Pro-Bel (Ca-
nada), WindSim (Noruega)
y Sky Man (Bélgica).

Su experiencia con Te-
jona y su relacion con pro-
veedores internacionales
le abrieron las puertas para
mas proyectos, no solo en
suelo tico, sino también en
otros paises de la region. Si
bien la firma emplea apenas
a catorce personas, man-
tiene operaciones en todo
el istmo, México, Republi-
ca Dominicana, Colombia

DA __ y proximamente en Chile,

Argentina y Brasil. Ademas
asesora a posibles desarrolladores en
la etapa de preinversion, como primer
paso para establecer el potencial de
algun lugar como parque edlico. Para
esa labor suministra e instala torres de
anemometria, especiales para medir la
velocidad e intensidad del viento, Tam-
bién participa en estrategia de desa-
rrollo asi como en el malchmaking con
inversionistas, entes financieros y pro-
veedores. Ademas ofrece consultorias
para la comercializacién de Certifica-
dos de Reduccion de Emisiones de ga-
ses efecto invernadero (CERS), sistemas
que bajo el Mecanismo de Desarrollo
Limpio (vpr) del Protocolo de Kyoto,
pueden ser aprovechados por los ope-
radores de proyectos eolicos.

Nordteco no realiza la inversion,
sino que se encarga de proveer los
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® A finales de 2007, la capacidad mundial de los generadores
edlicos fue de 94,1 gigavatios (GW); cerca del 1% del consumo de
electricidad mundial. Lo que representa alrededor del 19% de la
praduccion eléctrica en Dinamarca, 9% en Espafia y Portugal, y

un 6% en Alemania e Irlanda,

® Es un recurso abundante, renovable y limpio, que ayuda a dis-
minuir las emisiones de gases de efecto invernadero, al reempla-
zar plantas térmicas que funcionan con combustibles fésiles.

® E| desarrollo de energia edlica en Latinoamérica apenas da

sus primeros pasos, con una capacidad instalada alrededor de
600 Mv, seglin indica la Asociacion Latinoamericana de Energia
Edlica (LAWEA, por sus siglas en inglés). En América Central y el
Caribe se estima gue hay un potencial para producir aproxima-
damente 100.000 MW,

® |os principales productores de energia edlica en la regidn son
Brasil (256 Mw), Costa Rica (116 Mw), México (88 Mw), Nicaragua (40
Mw), Argentina (27 Mw), Chile (20 Mw) y Colombia (20 mw).
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equipos y algunos servicios; es decir
que opera mas como un integrador. En
términos generales, un parque eolico
requiere una inversion de us$2.000.000
por mw, cifra que indica la necesidad de
establecer contratos a largo plazo con
tarifas previamente establecidas, que
pueden rondar entre us$0,08 y Us$0,12
por kilovatio-hora. Estos precios es-
tan muy por debajo de la electricidad
producida por una planta térmica, que
alcanza hasta us$0,50 por kilovatio-
hora.

El tema de las tasas es el talon de
Aquiles de este sector. En Costa Rica
y América Latina, uno de los principa-
les problemas es la incertidumbre y la
falta de leyes adecuadas en ese topico.
“Algunos pafses como México, Brasil
y Chile tienen leyes para fomentar el
desarrollo de este tipo de energia. Sin
embargo, no ha surtido el efecto de-
seado, porque algunos incentivos no
fueron contundentes para asegurar a
los inversionistas la tarifa necesaria
para que la inversién fuera rentable.
Por ejemplo, en el Congreso coslarri-
cense se analiza una nueva ley eléctri-
ca que cambiaria las reglas del juego.
Los inversionistas estan preparando
sus proyectos, pero también analizan
las senales del mercado”, comenta el
CEO.

Si bien Costa Rica ha sido uno de
los pioneros de esta industria, se han

Jan Borchgrevink, Ceo y fundador de Nordteco, considera que es necesario fomentar
politicas adecuadas que estimulen la operacion de fuentes de energfa renovables.

manejado con prudencia los niveles
de penetracion en el sistema eléctri-
co nacional. En 2004, como parte del
proyecto Tejona, Nordteco realizo un
estudio que demostrd que se pueden
manejar niveles de hasta un 10% de
penetracion, lo que incentivé a que el
ICE contratara nuevos proyeclos con
la Ley de Cogeneracion Privada, El
pais cuenta con los proyectos Tejona
(20 mw), Pesa (20 mw), Aeroenergia (6
Mw), Movasa (20 Mmw) y Guanacaste (50
mMw para final de ano). Estimaciones
del ict indican que el potencial eélico
comercialmente explotable en suelo
costarricense es de 600 Mw.

Recientemente Jan Borchgrevink
fue electo presidente de la Asocia-
cion Latinoamericana de Energfa E6-
lica (LAWEA, por sus siglas en inglés),
fundada hace poco mas de dos anos
para ejercer como agente de cambio
¥y un apoyo para las empresas que
operan en el sector. Parte de los pla-
nes del novel lider es promover la
organizacion y dotarla de recursos
para actuar en frentes de educacion,
promocion y divulgacién. También
espera que la LAWEA sea un agente
de apoyo en la formulacién de poli-
ticas y leyes energéticas en América
Latina.®
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